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El manejo, administración y actualización de los contactos y 
su debida segmentación en las bases de datos es de vital 
importancia en la implementación de Estrategias de Inbound 
Marketing.

Contactos. Email marketing.

#marketing

El Email Marketing potencializa los objetivos de cada 
campaña, es una herramienta efectiva e inpresindible de 
Marketing Digital, por medio de esta tecnica podemos 
mantener y fidelizar los clientes, brindandole la oportunidad 
de estar en constante contacto.
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Landingpage & Thankyoupage. Automatizaciónes.
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Landigpage o página de aterrizaje es donde destacaremos 
nuestra estrategia para la captura de nuevos clientes, 
por medio de esta tecnica los usuarios interesados rellenan 
la información del formulario para nutrir la base de datos

Las automatizaciones es una de las tecnicas mas 
importantes dentro del sistema del Inbound Marketing, por 
medio de un sistema automatizado campañamos a los 
usuarios menos calificados a una decision de compra de 
manera no intrusiva, el nutrir al cliente con información 
adecuada en un proceso organizado es lo que hace 
efectivas las estrategias de Inbound Marketing.
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Popups. Embudos.

#marketing

Estas ventanas emergentes programables pueden cumplir 
múltiples tareas, su funcion mas importante es invitar al 
lector y cliente potencial a una acción específica la cual 
debe estar enfocada a aumentar las conversiones en la 
página web. 

El embudo es una serie de pasos claramente definidos,  
meticulosamente planeados,  estructurados el cual debe 
contener oportunidades comerciales o promocionales que 
invinten al cliente o lector a llegar a donde deseamos 
tenerlo, en una decisión de compra efectiva para la 
empresa.     
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Contactos. Empresa.

El correcto manejo y administración de los clientes en las bases de datos, es tan importante como la información en detalle de cada uno de 
los contactos. El seguimiento y actualización permite tener una base de datos más efectiva, no es solo el volumen de contactos es la calidad 
de los mismos.
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Oportunidades. Actividades.

Es una herramienta utilizada por el departamento de 
comercial para identificar oportunidades de negocio, y 
tener un seguimiento adecuado de las ventas.

El programa cuenta con un calendario interno para crear 
fechas estipuladas de tareas, envios de email, programar 
citas, etc.
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Las conclusiones obtenidas en cada campaña y estrategia en Inbound Marketing, se obtienen por medio de la Analítica, este proceso permite 
analizar las metricas obtenidas en cada accion implementada dentro del proyecto.
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El programa cuenta con un sistema de automatizacion de 
publicaciones establecido dentro calendario, semanal mensual 
o anual.
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